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ACCEDER AU MEILLEUR DE LA FINANCE INTERNATIONALE ?

1. Quels services et quels conseils apporte le

conseiller en gestion de patrimoine ? Steph NGUIMBI

2. Pourquoi faire appel a une banque de gestion de
fortune ?

Julie KOHLMANN
Edmond de Rothschild
(Europe)
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1.1. Construire un bilan patrimonial

1. Le conseiller en gestion de patrimoine et la gestion de fortune

Le bilan patrimonial permet de bien comprendre votre situation financiere, personnelle et vos objectifs afin de vous
proposer des solutions d’investissement sur mesure

Contraintes

Juridiques

Fiscales

Environnementales

Objectifs

Réorganisation
Simplification

Préparation de sa retraite (@)

Réduction d'impot

Optimisation de son ISF

Accroissement du patrimoine

Création de revenus complémentaires
(placements, investissements immobiliers...)
Transmission de son patrimoine

Protection du conjoint ou de ses proches

Données ‘

Familiales
Patrimoniales
Budgétaires

données

Fiscales
Juridiques

Familiales .

\’\%\QT S

BILAN

patrimonial

bas®

%)
RavaL

Capitaux

Trésorerie

Disponibilités

Cession de patrimoine
Capitaux existants ou a venir
Date de disponibilité

Capacité

Effectif ou potentiel

Evolution a court, moyen
et long terme

Analyse de votre situation personnelle

= Etat civil : celibataire, marie, pacse, divorce, etc.
= Age : influence la stratégie de placement (durée,
niveau de risque).

= Situation familiale : nombre d’enfants, personnes a
charge.

= Profession et statut : salarié¢, chef d’entreprise,
profession libérale, etc.

Analyse de votre situation financiere

= Revenus : salaires, revenus fonciers, dividendes,
pensions, etc.

=>Dépenses : charges fixes, train de vie, dettes
personnelles.

= Capacité d’épargne : marge mensuelle ou annuelle
pour investir.
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1.1. Construire un bilan patrimonial

Inventaire du patrimoine

Contrai_ntes
m Environn::gégiég
= Patrimoine immobilier : résidence principale, o i o
secondaire, biens locatifs. OR"JE“—;”S.
= Patrimoine financier : comptes courants, livrets, péparaion de et K icsilrin 98
. . Réduction d'impat ession de patrimoine
aSSU I"a nCGS Vle, PEA, tltres, etC. Accrogfetiﬂﬁ‘ﬂnpﬁrmifg §j Eapitzuxjex’;(a::-?-f'uavem(
H x H tion de revenus complémentaires ate Ce Chponibiie
= Autres actifs : objets de valeur, voitures de (lacements nvestssevenss mmasiierss) | S S
. Transmission de son patrimoine
CO”eCt'On, occuvres d’a rt, etc_ Protectionduconjomloudeszsproches
b. Passif e
» a SS I Pa[nmqni'_ales
= Crédits en cours : immobilier, consommation, N

professionnel.
= Engagements hors bilan : cautions, donations a

venir, etc.
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1.1. Construire un bilan patrimonial

Contraintes
Juridiques

Fiscales
Environnementales

Familiales .

Objectifs
Réorganisation
Simplification
Préparation de sa retraite
Réduction d'impdt 2]
Optimisation de son ISF \é’
Accroissement du patrimoine o
Création de revenus complémentaires £
(placements, investissements immobiliers...) %
Transmission de son patrimoine
Protection du conjoint ou de ses proches

Données ‘

Familiales
Patrimoniales
Budgétaires
Fiscales
Juridiques

Capitaux

Trésorerie

Disponibilités

Cession de patrimoine
Capitaux existants ou a venir
Date de disponibilité

Capacité

Effectif ou potentiel

Evolution a court, moyen
et long terme

Définition de vos objectifs patrimoniaux

= Préparer la retraite

= Transmettre le patrimoine

= Optimiser la fiscalité

= Financer un projet (achat immobilier, études des
enfants...)

= Générer des revenus complémentaires

= Valoriser le capital a long terme

Analyse de votre fiscalité (actuelle et anticipée)
= Impbt sur le Revenu

= Impot sur le Capital

= Transmission
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1.2. Détermination de votre profil investisseur

Quelle est votre tolérance aux pertes ?
Quel risque risque étre vous prét a prendre ?

Quels produits connaissez-vous ?

= Enveloppes (Assurance-Vie, Compte Titres,

Epargne Retraite, ...

= Produit financier (fonds €, actions, obligations,
private equity, ...)

= Voulez-vous intégrer des critéeres ESG ?

Le profil de risque obtenu peut étre modifié a la baisse.

v f{—s\

¥ votre horizon de placement

court

Moyenne Elevée Trés élevée Equilibré  Dynamique Offensif

terme
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1.3. Solutions patrimoniales

1.3.1 Le conseil

= Lettre de mission

= Convention d’accompagnement
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1.3.2 Les produits de placement

= Produits financiers

Vi SONLEARNIN
foN s Gl

» Assurance-Vie (Luxembourg, France)
» Comptes Titres

> Plans d’Epargne Retraite

» Private Equity

= Produits immobiliers
» Immobilier en direct (avec financement)

> SCPI
» Club Deals
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1.4. Comment le métier de conseil en gestion de patrimoine est-il encadré ?

« Courtier en Assurance et Réassurance
= Assurance-Vie
= Santé individuelle
= IARD

= Entreprises (santé, construction, ...)

Registre unique des Intermédiaires
en Assurance, Banque et Finance

e Conseil en Investissement Financier

AUTORITE
DES MARCHES FINANCIERS = Private Equity

AIXIF + com
= Compte Titres

- Intermédiaire en Opérations de Banque et Services

de Placement
©

CCI PARIS ILE-DE-FRANCE

« Agent Immobilier (carte de transactions T Loi Hoguet)
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1.5. Pourquoi choisir Maubourg Patrimoine ?
a. Histoire

Depuis 40 ans, Maubourg Patrimoine est un cabinet
indépendant spécialisé dans le conseil aux familles,
aux professions libérales et aux chefs d’entreprises.

Une Ilongue histoire d‘amour avec les Francais
expatriés (depuis 2008).

Le cabinet est composé d‘une douzaine de
professionnels.

Plus de 2 000 clients et 300 millions d€ d’actifs sous
gestion dont 50 millions d’€ gérés par le Pole
International.
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b. L'équipe

= Le Dirigeant : Patrick FONTAN

Fondateur du groupe Financiere Maubourg (Maubourg Patrimoine et Maubourg Entreprise).
Groupe familial, indépendant, de taille moyenne pour rester proche de ses clients.

Private Equity, (Directeur associé Développement & Partenariat de 2008 a 2012)

Immobilier (Président Banque 1818 Immobilier de 2004 a 2008)

Gestion de Fortune (Banque 1818)
Crédit structuré (Crédit Foncier de 1988 a 2004)

= Le Directeur des Affaires Internationales : Steph NGUIMBI

20 ans d’expérience dans le Conseil Financier : Private Equity (Thomas Lloyd),
Senior Private Banker BIL, BNP, Banquier Privé

= La Responsable des assurances santé & prévoyance : Aline SOUZA

a.souza@maubourg-patrimoine.fr



mailto:a.souza@maubourg-patrimoine.fr

WMAU BOURG
PATRIMOINE

c. Les points forts

Expertise :

Ingénieur Fiscal et Patrimonial
Spécialiste en allocations financiéres
Middle et Back Office

v Vv VvV [
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Compétence :

Y

10 ans d’expérience minimum

> Meilleures écoles (écoles de commerce, master
gestion de patrimoine, Sciences Po)

» Formation

= Expérience de l'international
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LA NAISSANCE D'UNE DYNASTIE

MAYER AMSCHEL ROTHSCHILD 1744-1812

Précurseur dans sa vision internationale des affaires, Mayer Amschel
Rothschild envoie ses cing fils s'implanter dans les centres
economiques de I'époque créant le ler réseau bancaire européen.

Amschel,
Francfort

LE BLASON FAMILIAL POUR EMBLEME

Des armoiries familiales au blason
contemporain: en 2009, le blason est

Salomon, retravaillé par Philippe Druillet.
Vienne

Nathan,
Londres

Carl,
Naples

Nouveau dessin du blason

EDMOND DE ROTHSCHILD 13
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Investir avec des convictions
sur le long-terme

Au-dela du financier

Concilier rentabilité
et durabilité économique

() GITANA
Laboratoire d’innovation
Esprit d’équipe
Prise de risques

EDMOND
DE ROTHSCHILD
HERITAGE

Démarche entrepreneuriale

Transmission & modernisation
d’un patrimoine

Excellence des savoir-faire

La philanthropie
familiale

Diversité & développement
Audace & esprit d’entreprendre
Inclusion & soin des autres

Qu’elles soient issues d’une passion ou du patrimoine familial, Les interactions permanentes entre nos activités et

nos activités se sont transformées au contact les unes des leur environnement font de notre Groupe un écosystéme
autres dans I’objectif de créer de la valeur unigue et authentique




NOS IMPLANTATIONS GRAND-DUCHE
28 bureaux dans 13 pays DE LUXEMBOURG

Stabilité, expertise et innovation

Q 4. | uxembourg
°® e
Geneve, Fribourg, Luxembourg
Lausanne, Lugano, . , .
T ° ® . + Un centre bancaire paneuropéen d’envergure mondiale
' D Belgique ) o . _
A () . Précurseur des marchés internationaux de capitaux
o Anvers, Bruxelles
® . Centre d’excellence de I'UE pour la distribution
Monaco
‘ li transfrontaliére de véhicules d’assurance
' A ltalie
A °
- = Milan
Amsterdam b/
0
4 @ rortucal 25.7% du PIB
3 Lisbonne Taux d’endettement du
TellAviv Y Luxembourg (vs 101.6%
ﬁ;‘ Espagne la moyenne pondérée
. - de la zone euro)
Barcelone, Madrid
Berlin, Francfort, Munich
«
2eme
c centre de fonds
p d’investissement au monde et
Dubai ler en Europe

S LA
ah”

Londres AAA

Notation attribuée par Moody'’s,
Paris, Bordeaux, Lille, S&P Global, Fitch et DBRS Morning

Lyon, Marseille, Nantes, star
Strasbourg, Toulouse

EDMOND DE ROTHSCHILD @ Booking centre 15
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GESTION
DISCRETIONNAIRE
MULTI-ACTIFS




Génération de revenus et appréciation du capital en fonction de votre profil de risque

Rendement

Défensif

i

Croissance

Votre profil de
risque

all

Actions

Rendement

Défensif

Equilibré Croissance

v

Actions

Stratégie

% d’actions

Risque

Horizon
temporel

Préservation du
patrimoine
Génération de revenus

0%

3 ans

Préservation du
patrimoine
Génération de revenus

10% - 30%

4 ans

Génération de revenus

Appréciation du capital Appréciation du capital

35% - 65% 50% - 90%

6 ans 8 ans

Appréciation du capital

50% - 100%

8 ans
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MARCHES PRIVES
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PRIVATE EQUITY

Investir dans I’économie réelle

Nos stratégies sont alignées avec nos convictions, gu’elles soient économiques, sociales ou environnementales. Elles
sont positionnées pour remettre la finance au service de I'industrie et accompagner la transition vers une économie
plus durable

- Des stratégies avant-gardistes : Construire des stratégies innovantes et différenciantes pour
apporter des solutions a des enjeux globaux : besoins en énergie, rareté des ressources

naturelles, changements démographiques

ﬂ% - Des solutions concretes et de long terme : Financer la transition énergétique et
NOTRE agroalimentaire et accompagner la transformation des chaines de valeur : infrastructures
PROPOSITION hybrides combinant mobilité, énergies alternatives et technologie de pointe, Agri-Food Tech,
DE VALEUR

réegionalisation des chaines de production...

- Performances plurielles : Gérer les risques financiers, environnementaux, sociaux et de
gouvernance, Cibler une croissance durable en conciliant performance financiere a long terme

et impact positif

EDMOND DE ROTHSCHILD



PRIVATE EQUITY : 10 STRATEGIES

Une approche unique

» BUYOUT & GROWTH CAPITAL

THEMATIC MID-SIZED GROWTH SME
BUYOUT CAPITAL TRANSITION
Europe/USA Europe France/Benelux
AGRI-FOOD
TECH TECHNOLOGY
Europe/USA/Israel Europe/USA

La famille Rothschild
investit entre

5-10%

dans tous les fonds lancés

ENVIRONMENTAL SOCIAL & MOBILITY
par Edmond de _ INFRASTRUCTURE INFRASTRUCTURE
Rothschild Private Equity T Euene

SUSTAINABLE URBAN
DEVELOPMENT

Europe

» EMERGING ECONOMIES

BUYOUT/ GROWTH GROWTH
CAPITAL CAPITAL
Africa North Africa

*Source : Edmond de Rothschild Private Equity, 31/03/2024.

EDMOND DE ROTHSCHILD



CLUB DEAL

CO-INVESTISSEMENT RESERVE AUX INVESTISSEURS PROFESSIONNELS
SUNSEEKER

Opportunité exclusive de participer a 'acquisition de Sunseeker International Itd. (Sunseeker), un
fabricant britannique de yachts de luxe de renom. L'entreprise se démarque par son héritage de 55
ans et sa position concurrentielle bien établie sur le marché, ainsi qu’une forte notoriété de marque.

Cette transaction est proposée en tant que co-investissement aux cotés de Faro Alternative
Investments (Faro), un partenaire externe de confiance et approuve, axeé sur les investissements
européens dans le domaine de la mode, le luxe et le design, ancré dans I'économie réelle.

Faro a acquis Sunseeker en octobre 2024, avec un actionnaire minoritaire (13%), Lionheart Capital,
aupres d’'un conglomérat chinois, Wanda Group, et propose désormais a la Banque Privée d’allouer
jusqu’a 15 millions de livres sterling a la transaction.

1) Soutenir la croissance d’une entreprise bien établie, au travers d’une
valorisation d’entrée attrayante

2) Un positionnement de marque solide, soutenu par un héritage de 55 ans,
une reconnaissance claire de la marque et une innovation continue

3) Des dirigeants et des actionnaires chevronnés possédant une connaissance
approfondie de I’industrie

EDMOND DE ROTHSCHILD 21
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GRAND-DUCHE DE LUXEMBOURG

PROTECTION DES ACTIFS

1. CONVENTION TRIPARTITE
Le triangle de sécurité est une relation tripartite entre la compagnie d’assurance, la banque dépositaire (qui détient les actifs du
/\ souscripteur) et le Commissariat aux Assurances (CAA - régulateur luxembourgeois du secteur des assurances)

2. SURVEILLANCE PERMANENTE
TRIANGLE Le cloisonnement des actifs est contrdlé chaque trimestre par le CAA. En cas de défaillance de 'assureur, I'autorité de contrdle a la
DE possibilité de bloguer les comptes pour protéger les droits des souscripteurs

i SECURITE t
3. PRIVILEGE DE PREMIER RANG
Appelé “Super privilege”, il permet aux créanciers d’assurance de récupérer en priorité sur tout autre créancier de la société d’assurance
(notamment I'Etat, les salaries et les organismes de sécurité sociale) les créances relatives a I’'exécution de leurs contrats d’assurance

DIMENSION INTERNATIONALE

La fiscalité applicable sera celle du pays de résidence fiscale du souscripteur ou du lieu d’implantation de la personne

@ NEUTRALITE FISCALE DU LUXEMBOURG POUR LES NON-RESIDENTS
morale a I'lS

PORTABILITE DES CONTRATS

Si le souscripteur change de résidence fiscale aprés la souscription de son contrat, la compagnie adaptera le contrat
afin qu’il soit en accord avec la réglementation locale. Ajout, suppression ou adaptation éventuelle de la couverture
déces. Point d’attention sur la désignation bénéficiaire et sur les supports d’investissement disponibles

ACA chiffres clés 2023
EDMOND DE ROTHSCHILD 23



ASSURANCE VIE LUXEMBOURGEOISE

Les principaux avantages

SIMPLIFICATION DES ASPECTS FISCAUX

- Capitalisation des revenus : aucune imposition sans évenement fiscal rachat ou déces de I'assuré
« Déclaration d’impot : L’assurance vie centralise et simplifie donc la déclaration. De plus certaines
compagnies sont substitut d’'impdt

GESTION DE PATRIMOINE

+ Possibilité de limiter les droits de succession dans le chef des bénéficiaires*
- Liberté de désignation des bénéficiaires

« Possibilité de transmission transgénérationnelle

- Taxation privilégiée

PROTECTION

Contexte économique et politique (baisse des taux, élections)

+ Possibilité de mise en garantie du contrat

« Insaisissabilité du contrat d’assurance vie

+ Solvabilité bangue et assureur vie

« Meilleure protection de I’investisseur en Europe (Triangle de sécurité et Super Privilege du
souscripteur)

EDMOND DE ROTHSCHILD 24



Diversité des supports d’investissement

Gestion discrétionnaire

FID

Fonds Interne Dédié

FIC

Fonds Interne Collectif

Gestion Gestion
discrétionnaire discrétionnaire
individuelle collective

Gestionnaire financier - Conseiller financier - Banque dépositaire au choix du souscripteur

Unités de Compte (UC)

Gestion conseillée

FAS

Fonds d’Assurance Spécialisé

Gestion conseillée
individuelle

Actif Général

Gestion Libre

Fonds
Externes

FIC

Monoligne

FONDS EUROS

BONUS disponible
Large gamme d’OPC en fonction
UCITS en architecture

ouverte

Titres en Buy
and Hold : actions,
obligations, produits
structurés...

des compagnies
d’assurance et
du taux d’Unités
de Compte
au contrat

Banque dépositaire de I'assureur
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CREDIT & REFINANCEMENT

Crédit Hypothécaire

- Afin de vous accompagner dans I'acquisition ou le refinancement de biens immobiliers de prestige situés sur les

marchés les plus convoités parmi une sélection de pays européens,

- Au sein des garanties requises, 'immeuble pris en hypothégue génére un

levier faisant partie intégrante de la solution de financement*,

- Solution sur mesure qui fera I'objet d’'une analyse détaillée

pour chaque dossier de demande.

* Le levier hypothécaire, pouvant aller jusqu’a 65% d’une valeur expertisée, pourra varier en fonction des parameétres de la demande de crédit.

EDMOND DE ROTHSCHILD 27



CREDIT & REFINANCEMENT

Crédit Lombard

|]|]|] - Afin de réaliser de nouveaux projets et maintenir votre stratégie d’investissement, tout en réinvestissant un
0

=~ portefeuille existant ou en réalisant I'acquisition d’'un nouveau bien.

= ° Sur base d’un portefeuille titres existant ou a créer, une valeur d’emprunt est déterminée permettant de

(o] couvrir a tout moment le montant du prét octroyé.

Marge
VALEUR .
DE MARCHE
Valeur
d’emprunt

EDMOND DE ROTHSCHILD 28
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Document non contractuel.

Avertissement : les données chiffrées, commentaires, analyses et les travaux de recherche figurant dans cette présentation sont
une explication objective et indépendante du contenu des recommandations et reflétent le sentiment de Edmond de Rothschild
(Europe) sur les marchés, leur évolution, compte tenu de son expertise, des analyses économigues et des informations
possédées a ce jour. lls ne sauraient toutefois constituer une quelcongue offre ou proposition d’investissement ni un quelconque
engagement ou garantie de Edmond de Rothschild (Europe). Lorsque les informations sont fournies par des tiers, tels que des
prestataires spécialisés dans la fourniture de services financiers ou des marchés réglementés, Edmond de Rothschild (Europe)
n‘assumera aucune responsabilité quant a leur qualité et leur exactitude. Ces informations ne sont données qu’a titre purement
indicatif par Edmond de Rothschild (Europe) et ne sauraient étre interprétées comme une confirmation par Edmond de
Rothschild (Europe) ou comme reflétant une valeur financiére exacte. Le lecteur est tenu de vérifier personnellement aupres des
sources citées les informations fournies par Edmond de Rothschild (Europe). Les performances des fonds d’investissement
refletent généralement I’évolution de la Valeur Nette d’Inventaire sans intégrer les dividendes éventuels. En aucun cas, la
responsabilité de Edmond de Rothschild (Europe) ne saurait étre engagée par une décision d’'investissement, de
désinvestissement ou de conservation prise sur la base desdits commentaires, analyses et données chiffrées qui sont données a
titre informatif. Il appartient et il est particulierement recommandé a chaqgue investisseur de se procurer les différents descriptifs
réglementaires de chaque produit financier avant tout investissement, pour analyser son risque et forger sa propre opinion
indépendamment de Edmond de Rothschild (Europe), en s’entourant de I'avis de tous les conseils spécialisés dans ces questions
afin de s’assurer notamment de 'adéquation de cet investissement a sa situation financiere et fiscale. Les performances (brutes
de commissions, frais et autres charges a prélever par Edmond de Rothschild (Europe)) et les volatilités passées ne préjugent
pas des performances et des volatilités futures et ne sont pas constantes dans le temps. Elles peuvent par ailleurs étre affectées
par une fluctuation des taux de change. Ces données ne peuvent étre reproduites ni utilisées en tout ou en partie. Les statuts, le
prospectus détaillé, le prospectus simplifié, les rapports annuels et semestriels des fonds d’investissement peuvent étre obtenus
gratuitement et sur simple demande au siége du Représentant, 4 Rue Robert Stumper, L 2557 Luxembourg, Grand-Duché de
Luxembourg.
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https://www.edmond-de-rothschild.com/

